关于开展“2017年中国线缆产业最具竞争力企业”

评选工作的通知

在2014-2016年开展中国线缆产业竞争力评价工作的基础上，为更加科学、客观、真实的反映线缆企业竞争力状况，进一步推动线缆行业信用体系建设、促进线缆企业可持续发展，中国电器工业协会电线电缆分会和线缆信息研究院重新修订了《2017年度中国线缆产业最具竞争力企业评选实施方案》，现予以公开发布。
一、评选企业
此次评选的公司为截至2016年12月31日在中国境内、境外上市公司和非上市的线缆企业（所有参选的企业均要求主营业务在中国境内）。本评选活动所称线缆企业，主要指在裸线、绕组线、电力电缆、电气装备用电线电缆以及通信光电缆等五大类产品中具备综合性生产能力、且具有较大的生产规模和市场影响力的参评对象。
2017年评选工作根据参选企业在2016年1月1日至2016年12月31日期间的各项参评指标进行初步分析，并筛选一定数量企业（如120家）入围，也可由各地方协会（商会）推选；再从入围企业中评出《2017年度中国线缆行业100强》名单、《2017年度中国线缆行业最具竞争力企业10强》榜单、《2017年度中国线缆行业最具竞争力企业20强》榜单。

2017年评选活动新增全球海缆领域最具竞争力企业的评选项目，参评对象为截至2016年12月31日主营业务包含海底电缆、海底光缆及相关附件的境内、境外线缆企业，且必须在上述业务领域中具备综合性生产能力、具有较大生产规模、具备一定的海缆敷设能力，以及市场影响力较大。该项目对应的评选结果为《2017年度全球海缆最具竞争力企业10强》榜单。

二、评选流程
· 方案发布。拟定《2017年度中国线缆产业最具竞争力企业评选活动方案》，召开由部分省市行业协会（商会）代表、行业专家和企业代表参加的行业座谈会征求意见，经电线电缆分会理事长会议审议通过，向线缆企业及社会公众公开发布。
· 问卷调查。评选办公室对入围线缆企业定向发送调查问卷。
· 数据统计。评选办公室对线缆企业自报数据进行鉴别、调查。对可量化的基础数据（如企业财务数据）进行初步分析，对调查问卷进行梳理、归类、初步统计；对非上市的线缆企业基础数据（如企业财务数据），由评选办公室在鉴别、分析的基础上，最终确认结果。
· 企业调研。评选办公室赴入围线缆企业进行调研，对企业领导及相关管理人员进行访谈，实地察看企业生产现场、设备状况，了解企业销售、技术、管理现状，收集第一手数据，并对上述信息进行汇总统计、初步分析，对访谈内容向公众公开报道。
· 专家评审。评选办公室对初步评选结果进行讨论、辨析和评价，重点对不可量化的软性指标进行综合测评，并得出最终评选结果。
· 撰写报告。评选办公室根据评选结果，撰写年度中国线缆行业分析报告和中国线缆企业竞争力报告。
· 成果发布。评选办公室公布年度中国线缆企业评选结果，举行颁奖典礼，同时召开新闻发布会，发布评选结果。
三、奖项设定
2017年度中国线缆行业100强名单；
2017年度中国线缆行业最具竞争力企业10强榜单；

2017年度中国线缆行业最具竞争力企业20强榜单；

2017年度全球海缆最具竞争力企业10强榜单。
四、指标体系
此项评选活动的指标体系由两大类因素构成，即基础数据与问卷调查数据。可直接计量的基础数据指标占综合竞争力指数70%的权重；间接计量的调查问卷数据和评选办公室测评指标占综合竞争力指数30%的权重。
基础数据主要是通过企业的财务或统计数据直接测量企业竞争力状况，把影响企业竞争力基础数据的因素分为规模子因素、增长子因素和效率子因素。但企业竞争力中的有些因素是难以用企业的财务指标来直接进行测量的，如“企业的品牌价值，企业的管理水平，企业文化”等。所以，对那些不可直接量化的竞争力因素采取间接计量的方式进行测评，通过大样本的业内调查和行业特殊人群的问卷调查进行统计分析，并由评选办公室确认最终结果。
作为指标体系应该尽量做到体系完整，但考虑到具体评价指标的重要程度、获取指标具体支持数据的难易情况等因素，不必追求将所有指标的数据全部计算出来再进行评价，可以根据实际情况，对指标数量适当地进行整合、归纳，以方便理解、操作为基础，但是前提必须是整合、归纳后的指标体系，也同样能够比较准确地反映出企业竞争力的全貌。
（一）总体指标设计
根据上述原则，将各项指标整合为直接计量数据和间接计量数据，然后根据直接计量数据归纳为规模、效率和增长子因素，整合后规模子因素包括销售收入、净资产、净利润；效率子因素包括总资产利润率，净资产收益率，全员劳动贡献率，自营出口收入占销售收入比重；增长子因素包括近三年销售收入平均增长率，近三年净利润平均增长率；间接计量数据归纳为技术创新、产品质量、品牌形象、行业贡献和企业文化及管理水平，如下表所示：

	年度中国线缆企业竞争力评比体系构成的指标权重和其反映的意义及价值

	目标
	因素
	子因素
	指标名称
	权重
	指标性质及主要意义
	可反映的其他含义和影响

	企业
竞争力
综合
指标
	直接计量指标
权重为70%
	规模子因素
	销售收入
	18%
	规模
	市场份额

	
	
	
	净资产
	13%
	资本实力
	融资能力

	
	
	
	净利润
	13%
	盈利水平
	盈利规模

	
	
	效率子因素
	总资产利润率
	8%
	资金利用效率
	负债的影响，融资能力

	
	
	
	净资产收益率
	8%
	资本盈利和增值能力
	负债的影响

	
	
	
	全员劳动贡献率
	5%
	员工劳动效率
	销售收入及冗员

	
	
	
	出口收入占
销售收入比重
	6%
	出口竞争力
	国际化水平

	
	
	增长子因素
	近三年销售收入
平均增长率
	14%
	业务增长
	市场份额、成长性

	
	
	
	近三年净利润
平均增长率
	15%
	持续盈利能力
	成长性

	
	
	子因素权重小计
	100%
	

	
	间接计量指标
权重为30%
	技术创新
	30%
	长期发展潜力和潜在的技术竞争力
	技术密集程度和技术优势

	
	
	产品质量
	10%
	企业制造水平和实力
	持续服务客户的能力

	
	
	品牌形象
	20%
	公司品牌形象
	反映客户忠诚度

	
	
	行业贡献
	20%
	企业对共性管理工作的支持度和信用体系建设的贡献
	行业工作的参与度及影响力

	
	
	企业文化及管理水平
	20%
	整合、分配企业内部资源和外部资源的能力，以及企业凝聚力和员工对企业的认同感和忠诚度
	驾驭外部环境和获取外部资源的能力，企业持续发展的能力和组织动员能力

	
	
	子因素权重小计
	100%
	


（二）财务指标评价
    在有关企业经营状况的分析指标中，采用了杜邦财务分析体系。它是企业进行财务综合性分析与评价的常用分析方法之一，它利用财务评价指标的内在联系，对企业综合效益进行分析和评价的一种方法。该体系是以净资产收益率为主，以总资产利润率为核心，重点揭示企业获利能力及其因果关系，所以也可以称之为资产报酬率分析体系。
    杜邦财务分析法的分析对象是企业净资产收益率的实际值与当期的计划值或上期的实际值的差异，即资产收益率的增减额。针对中国线缆市场的特殊情况，在杜邦财务分析体系图的基础上作出适当的调整；利润总额代替净利润，销售收入代替销售收入净额。杜邦财务分析体系计算公式如下：
净资产收益率= 利润总额/净资产×100%

=（利润总额/总资产）×总资产/（总资产-负债）
=（利润总额/销售收入）×（销售收入/总资产）×总资产/(总资产-负债）
=（利润总额/销售收入）×（销售收入/总资产）÷（总资产-负债）/总资产
=销售利润率×总资产周转率÷（1-资产负债率）
（注解：净资产收益率有不同的定义方式，为了避免因为上市公司与非上市企业所得税税率不同而造成的净利润不可比的问题，因此将公式中的分子定义为利润总额而非净利润。净资产=总资产-负债；资产负债率=负债/总资产；自有资金比率=净资产/总资产。）
    通过杜邦财务分析法可知，净资产收益率是最具有综合性与代表性的指标，在整个财务分析指标体系中居于核心地位，其他各项指标都是围绕这一核心展开的。采用杜邦财务分析体系进行综合性的目的，就是根据各项指标间的依存与制约关系，以及各项指标完成情况和对净资产收益率指标实施结果的影响程度，揭示企业的获利能力及其前因后果。分析要利用杜邦财务分析体系自上而下地进行。这样不仅可以揭示企业各项指标间的结构关系，查明各项指标变动的影响因素，而且可以为决策者优化经营管理，提高企业经济效益提供思路。
（三）间接指标评价
为了做到相对客观、公正，此项年度线缆的评比指标体系方案的设计，从科学评价理论和实践可操作性的综合考虑确定选取指标；并遵循“理论分析，专家设计；问卷调查，综合评价；运用磨合，不断完善”的原则。对监测过程将要产生的操作问题(如采集数据的可靠性等)进行了预测，并制定相应评价方案。
五、评选说明
在总结2014-2016年竞争力评价工作的基础上，为了进一步界定入围企业的经营范围，明确企业数据的采信依据，使评选指标具有可比性，2017年的竞争力评价工作将遵循以下原则：

1、 上市公司数据。目前国内线缆行业上市公司已经超过50家，其公告发布的经营数据为竞争力评价工作提供了直接依据。对上市线缆企业的财务公告数据，评选办公室予以直接采信；对非上市线缆企业的财务数据，评选办公室通过问卷调查、实地调研、专家评价、对比分析等方式进行确认，必要时可委托专业中介机构对企业进行审计确认。

2、 海缆企业数据。目前，国内、外从事海缆业务的线缆企业均对外公布企业年报，评选办公室直接采纳年报中的财务数据，对涉及到海缆业务的数据进行重点研究与评估。

3、企业经营范围。对多元化经营的线缆企业，评选办公室只核算裸线、绕组线、电力电缆、电气装备用电线电缆以及通信光电缆等五大类产品的主营业务，线缆产品以外的其他业务不在评价范围内。

4、集团控股公司。对集团化运营的线缆企业，评选指标只包含集团控股子企业（控股50%以上，主营业务在中国境内）。

5、直接出口收入。评选指标只包含企业自营出口的电线电缆产品。

                                       中国电器工业协会电线电缆分会

                                           二O一七年四月十八日

附件：

    《2017年中国线缆最具竞争力企业基础数据调查问卷》
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